De Izquierda a derecha, Elies Martinez, Alejandro Azcona, Fernando Cabos, responsables de la consuftora Albia Capital en sus oficinas de Bilbac.

‘CORPORATE FINANCE

Albia Capital Partners cuenta con una amplia experiencia en el asesoramiento a accionistas
y la intermediacién en operaciones de compra-venta y fusion de empresas. ror o ueyo

Ibia Capital Part-

ners es una con-

sultora especiali-

zada en procesos

adquisicidn,

fusién y compra-venta de

empresas. También presta

servicios de outsourcing de

gobierno corporativo y con-

sultoria general, ademas de

gestionar un fondo de capital
riesgo.

La consultora nacio tam-
bién con el objetivo de trasla-
dar a las pymes y empresas fa-
miliares algunos de los servi-
cios de amplia implantacion
en grandes empresas y corpo-
raciones, tales como el aseso-
ramiento e intermediacién en
finanzas corporativas, inclu-
vendo operaciones relaciona-
das con valoracion de empre-
5as, reestructuracion del ac-
cionariado y otros servicios de
apoyo a accionistas,

Andadura

Albia Capital Partners inici6
su andadura en Bilbao a fina-
les de 2004, promovida por
Fernando Cabos y Alejandro
Azcona, cuyas trayectorias
profesionales se habian desa-
rrollado previamente en Ar-
thur Andersen e [berdrola.

El verano pasado se incor-
pord también al proyecto co-
mo socio Elias Martinez que
ha sido director general de

Talde durante los Gltimos

senta dos lerceras partes del to-

ocho afos y que cuenta con  tal de mandatos recibidos, una
una dilatada experiencia de  media superior a la del sector.
mds de 20 anos en ¢l sector

del capital riesgo.

Para estos profesionales es-  PTOY€CL0S en cartera
pecializados en la dtoriay En la actualidad, di de
asesoramiento sobre direccion  otros 13 proyectos cn cartera
y gestion empresarial, actual-  por un importe de mis de 250

millones de euros. En cuanto a
asesoramiento a accionistas,
la e ha realizado des-

este sentido Flias Martinez se-
fala que hay dificultad para
«encontrar proyectos intere-
santes». En los tres dltimos
anos, Albia Capital Partners ha
cerrado con éxito 17 transac-
ciones de compra-venta y fu-
sidn de empresas, lo que repre-

de su nacimiento un total de
15 trabajos, entre valoracién
de empresas, reestructuracién
de accionariado o servicio de
apoyo a los accionistas.

Una de las dreas de especia-
lizacién de Albia Capital Part-
ners es el sector energético, y

més concretamente las ener-
gias renovables, en donde se-
gin destaca Fernando Cabos
en estos momentos asesoran
operaciones de compra-venta
de mds de 200 megavatios en-

La consultora subraya que
s6lo en el conjunto del Pais
Vasco existen més de 13.000
companias clasificables como
pymes, potenciales clientes de
la firma. Con todo, sus socios

como Gamesa, Sabeco, Guas-
cor, Bodegas Torres, Baird Ca-
pital Partners o Talde.

NUEVOS SERVICIOS PARA CRECER

. Ibia Capital Pariners cerro el pasado ejercici imi b
Azncremutar su facturacién en 2008 en torno al 60%, colocindose en posicién de
espegue para cubrir nuevas cuotas de mercado. Con este objetivo y el de posicio-

narse en Madrid, ha ido ampliando su oferta, desarrollando lineas de servicios a inverso-
res en empresas no cotizadas (inversiones institucional
asi como la implantacién de procesos de sucesi6n y gobierno corporativo en empresas fa-

miliares y pymes.

En este sentido, la firma tiene

€on un crec

o entidad

del 50% y prevé

ida la total

de capital riesgo),

T bilidad de la gestora norteamerica-

na Granville Private Equity Spain, sociedad de capital riesgo que gestiona el fondo el Fondo
Tec Plus Il en el que, entre otros, participan Corporacién IBV, el Fondo Europeo de Inversio-
Elkarkidetza.

nes, Caja Laboral y

en los

Por otro lado, profesionales de Albia Capital estin 1
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mentan una forma diferente de decidir y de abordar los retos fu Mis i sobre
Ia consultora: www.albiacapital.com




